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EL SPEAKE

Indira Fodor

Indira Fodor es una planificadora de eventos de lujo con mas de
20 afos de experiencia, responsable de mas de 1000 bodas y
mas de 500 eventos corporativos, asi como de la producciéon de
conciertosde alto nivel.

Reconocido en el top 3de los mejores planificadores de eventos
de Ameérica Latina y el Caribe. Director de Florida Events
Academyy Director de la International Event Association con un
alcance de 33 paises.

Indira ha producido eventos en 3 continentes y es reconocida
por Telemundo y Univision como la planificadora de bodas mas
importante del mercado hispano.Y harecorrido paisesdictando
conferenciasenlaorganizacién de eventos.

Se ha desempenado como Jefa de Protocolo de conciertos
masivos como Carlos Vives, Luis Miguel, Ricardo Arjona,
Chayanne, Shakira, entre otros.

En 2020 participd en el SuperBowl 2020 en Miami como parte
del equipo de logistica. También ha trabajado en los Latin
GCGrammys 2021 y 2023 y los Grammy 2024. Ha producido
conferencias con personalidades como Ismael Cala, Doctor
Bayter, entre otros. Indira es experta en gestidén de crisis de
eventos, oradora internacional y comprometida con la entrega
de eventosde calidadenlos EE.UU., parael mercado hispano.



DIA 1

B E|papeldel W&EP

B Origen
B Funcionesprincipales
B Perfildeun planificador de eventos

B |a primera reunidn: quién formula
las preguntas

B Tiposdeclientes

B Reglasnonegociables

Fase Il

B Estimacidondecostos

B Plandenegociacion

Fase Il

B Objetivosempresarialesde un W&EP
B Ppasosparalograrunaventa

B gformasdecobrar

u Propuesta Creativa
u Propuesta presupuestaria
L] Cierrede contrato

B Proyecciéondetunegocio

B Definetunegocio

B Planificacion estratégica

B Herramientas paratuempresa

B Desarrollodeestrategias paratusclientes

B Manejodeconflictos



DIA 2

VENTAS Y GESTION DE NEGOCIOS

Cémo elaborar presupuestos
Produccion musical de eventos:
Jerarquiasyrider

Cronograma, programaciéony ejecucion

Técnicas para persuadir a clientes
indecisos

Generacidndeingresos
Adicionales
Formatosesenciales

Calculos de consumo de alimentos y
bebidas

Mercadeandotu negocio

Bbo0gota
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“Nuestra pasion es hacer de cada
evento una experiencia inica”
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